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Introduzione

1.1 Chi siamo e mission

Siamo l'e-Barat Team, un gruppo di studenti
appassionati della classe 4B dell'ITI IEXS,
desiderosi di esplorare nuove avventure e
affrontare le sfide della società moderna.
Abbiamo ideato questo progetto con grande
entusiasmo, con l'obiettivo di introdurre in
Italia un'alternativa innovativa alle consuete
dinamiche di scambio meanstream. Al
contempo, miriamo a educare le persone, a
partire dai più giovani, all'adozione di pratiche
di consumo sostenibile e responsabile.

1.2 Il nostro prodotto

e-Barat è una piattaforma web innovativa
pensata per facilitare lo scambio di beni e
servizi attraverso il baratto, eliminando la
necessità di transazioni economiche. Gli utenti
avranno l'opportunità di scambiare beni con
altri beni, beni con servizi o servizi con altri
servizi. Sebbene originariamente concepita per
gli studenti, la nostra piattaforma offre
caratteristiche che la rendono adatta anche per
un utilizzo più ampio.
e-Barat mira a incentivare un consumo
sostenibile e responsabile, sensibilizzando gli
utenti sull'importanza di un approccio
ecologico e consapevole in un'epoca di risorse
limitate.

1.3 Spiegazione nome
Ebarat è un termine innovativo creato
dall'unione di due parole: "E" (simboleggiante
"elettronico") e "barat" (originato dalla parola
inglese "barter", il cui corrispondente in italiano
è "baratto"). Il baratto costituisce un metodo
commerciale ancestrale, basato sullo scambio
di beni e servizi senza l'impiego di denaro.
Grazie all'evoluzione tecnologica e all'avvento di
Internet, il baratto si è modernizzato,
rendendosi più agevole e accessibile. In tale
contesto, sono emerse piattaforme online
come Ebarat, con lo scopo di facilitare tali
scambi. Il nome Ebarat mette in risalto
l'elemento elettronico della piattaforma e il suo
impegno nel semplificare le operazioni di
baratto.

1.4 Spiegazione logo:
L'utilizzo di colori nero e verde in un logo
simboleggia stabilità, crescita e un forte
impegno verso la sostenibilità. Il nero
rappresenta fiducia, affidabilità e
professionalità, mentre il verde evoca la
crescita, il rinnovamento e uno scambio di beni
e servizi rispettoso dell'ambiente. Un logo con
questa combinazione di colori esprime la
dedizione a offrire una piattaforma affidabile
per lo scambio di beni e servizi, focalizzandosi
sulla sostenibilità.
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1.5 Team

Filippo Miari
CTO

Andrea Zammarano
CEO

Rebecca Spaggiari
CMO

Cristian Bolognini
Project Manager

Simone Carpena
Marketer

Vladimir Bini
Developer

Emanuele Maccarone
Developer

Fabio Lanza
Developer



Descrizione del
prodotto
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2.1 Descrizione del prodotto
La piattaforma agirà come un mercato virtuale in cui gli utenti potranno registrarsi e
pubblicare annunci per offrire beni e servizi da scambiare. Gli utenti avranno la
possibilità di cercare e filtrare gli annunci in base a categoria, posizione geografica e
altri criteri specifici. Inoltre, per garantire la sicurezza delle transazioni, la piattaforma
disporrà di un sistema di valutazione degli utenti e di una chat interna per facilitare la
comunicazione e la negoziazione tra gli interessati.

2.2 Vantaggi
Il nostro e-commerce si focalizza sulla gestione efficace di prodotti inutilizzati e servizi, al
fine di creare una community a impatto zero che adotta il baratto come alternativa alla
moneta moderna. Questa soluzione sostenibile e conveniente si rivolge ai consumatori
che cercano opzioni diverse dal tradizionale shopping al dettaglio.



Realizzazione
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2.1 Software utilizzati
Nella realizzazione della nostra piattaforma, abbiamo impiegato vari software per gestire
sia il front-end che il back-end del sito.

Per il front-end, ovvero l'interfaccia visibile all'utente, abbiamo utilizzato HTML e CSS, due
tecnologie fondamentali per la creazione di pagine web. HTML fornisce la struttura della
pagina, mentre CSS si occupa del layout visivo e sonoro. Inoltre, abbiamo integrato
JavaScript per rendere le pagine interattive e dinamiche.

Per quanto riguarda il back-end, la parte non visibile del sito responsabile della gestione e
organizzazione dei dati, abbiamo adottato PHP, un linguaggio di programmazione diffuso
per lo sviluppo web, e JSON, utilizzato per la gestione del database. In particolare,
abbiamo impiegato MySQL, un sistema di gestione di database relazionale, per
memorizzare, accedere e processare i dati salvati nel database.

Infine, abbiamo utilizzato il framework Laravel per agevolare lo sviluppo del back-end del
nostro sito. Laravel è un framework PHP molto apprezzato per la sua capacità di
semplificare e velocizzare il processo di sviluppo web, facilitando la realizzazione di
progetti complessi e scalabili.

Back-end

FrameworkDatabase

Front-end



Analisi di mercato
4.1 Analisi mercato

Una parte del nostro team si è concentrata sull'analisi di mercato, identificando i concorrenti nel
nostro settore e analizzando i loro punti di forza in confronto ai nostri. Il nostro target di mercato
include individui interessati a ridurre i costi, appassionati del fai-da-te e dell'artigianato, sostenitori
dell'economia circolare e coloro che cercano di diminuire l'impatto ambientale mediante il riutilizzo. Il
nostro pubblico principale è costituito da persone di età compresa tra 15 e 50 anni con un reddito
medio-alto.

4.2 Tabella analisi di mercato

Scuole Contattate Abbonamento Scelto Prospetto Incassi

A. Motti Ipsar Plus 249€

A. Motti Itt Plus 249€

A. Secchi Plus 249€

A. Zanelli Premium 499€

Aldo Moro Plus 249€

Blaise Pascal Plus 249€

Ariosto Spallanzani Premium 499€

Filippo Re Plus 249€

Romano Guardini Premium 499€

I.i.s. L. Nobili Plus 249€
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https://www.comuniecitta.it/scuola-secondaria-di-ii-grado/50881s-a-secchi
https://www.comuniecitta.it/scuola-secondaria-di-ii-grado/50867s-a-zanelli
https://www.comuniecitta.it/scuola-secondaria-di-ii-grado/50844s-aldo-moro
https://www.comuniecitta.it/scuola-secondaria-di-ii-grado/50883s-blaise-pascal
https://www.comuniecitta.it/scuola-secondaria-di-ii-grado/50850s-filippo-re
https://www.comuniecitta.it/scuola-secondaria-di-ii-grado/50834s-romano-guardini
https://www.comuniecitta.it/scuola-secondaria-di-ii-grado/50860s-iis---l--nobili


Prospetto prezzi utente
5.1  nostri abbonamenti:

Abbonamento Base: Con questo
abbonamento, gli utenti riceveranno 50 key
per accedere al sito di e-Barat.
Abbonamento Plus: Optando per
l'Abbonamento Plus, gli utenti avranno a
disposizione 250 key per l'accesso al sito di e-
Barat.
Abbonamento Premium: Con
l'Abbonamento Premium, i clienti riceveranno
500 key per accedere al sito di e-Barat,
garantendo un'esperienza più completa.

I nostri clienti potranno scegliere tra quattro
diversi abbonamenti, ognuno con un livello di
accesso specifico al nostro sito e-Barat:

5.2 Costi abbonamenti 
I costi dei nostri abbonamenti sono:
Abbonamento base 99€
Abbonamento plus 249€
Abbonamento premium 499€
Abbonamento custom  

Scuole propense a comprare

Scuole non propense a comprare per vari motivi

Scuole non interessate al progetto

100%

33.3%

16.7%

TOT Scuole Chiamate = 18

Prospetto ricavi
6.1 Guadagni:
Nel sondaggio abbiamo chiesto alle scuole quale dei nostri abbonamenti avrebbe acquistato, la
maggior parte delle scuole avrebbe acquistato il pacchetto plus spendendo relativamente 249€
ognuna, alcune avrebbero preso il pacchetto plus spendendo 499€,nessuna ha scelto
l’abbonamento base. Il totale del guadagno degli abbonamenti plus è 1992€ il totale
dell'abbonamento plus è 1996€ per un totale di 3988€.

249€
66.7%

499€
33.3%

Tot. Abbonamenti Valore Percentuale

Totale abbonamento
plus

1992€ 66.7%

Totale abbonamento
premium

1996€ 33.3%

Totale abbonamento
base

0€ 0%

TOTALE 3988€ 100%



Prospetto costi
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7.1 Costi fissi annuali:
I costi fissi associati alla gestione del progetto sono: 

7.2 Costi variabili annuali
I costi variabili associati alla gestione del progetto sono:

Costi fissi Valore

Hosting e dominio 276 €

Spese per il marketing e la promozione 6000 €

Costi amministrativi e legali 500 €

TOTALE 6276 €

Costi variabili Valore

Costi di supporto al cliente 16200 €

TOTALE 16200 €

Abbiamo calcolato i costi relativi al supporto al cliente in base alle disposizioni del contratto
collettivo nazionale di lavoro (CCNL) per il settore Commercio, distribuzione e servizi, firmato
il 23 novembre 2018. Secondo tale contratto, un dipendente impiegato nel settore
Commercio è tenuto a lavorare 40 ore settimanali e riceve uno stipendio mensile compreso
tra 1.275 e 1.524 euro. Per i nostri calcoli, abbiamo preso in considerazione un costo medio di
1.350 euro al mese per ciascun dipendente dedicato al supporto al cliente, inclusi in questa
categoria di costi variabili del nostro business plan aziendale.



8.1 Costi totali annuali
Combinando sia i costi fissi che i costi variabili, determineremo il totale dei costi
sostenuti per il primo anno di attività.

Resoconto finanziario

Costi totali Valore

Costi fissi 6276 €

Costi variabili 16200 €

TOTALE 22476 €

8.2 Guadagni totali annuali
Sottraendo i costi totali dai ricavi totali, otterremo il profitto totale generato nel
corso dell'anno.

primo trimestre Valore

guadagni totali 38880 €

costi totali 22476 €

TOTALE 16413 €
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2025

Diventare il
principale e-
commerce di

baratto in
Italia.

Instaurare
partnership con il
30% delle scuole

italiane per
promuovere l'uso

di e-Barat.

Ricevere
riconoscimento

governativo per il
contributo a

economia circolare
e sostenibilità.

Espandere e-
Barat in almeno
5 paesi europei

20292027 2031

Progetti futuri
9.1 I nostri obiettivi
Il nostro scopo è sviluppare una piattaforma online affidabile e user-friendly, che consenta alle
persone di scambiare beni e servizi in modo semplice e sicuro. Miriamo a offrire un'alternativa
sostenibile ai consumatori che desiderano ridurre il proprio impatto ambientale e risparmiare
denaro. Per raggiungere questo obiettivo, il nostro progetto sarà suddiviso in quattro fasi
principali, ognuna delle quali prevede il conseguimento di un traguardo significativo.

9.2 Le nostre conclusioni
Il nostro e-commerce incentrato sullo scambio di beni e servizi si propone di fornire una
piattaforma sicura e affidabile per gli utenti interessati a ridurre sia i costi che l'impatto
ambientale attraverso il riutilizzo. Grazie a una solida strategia di marketing e a un'interfaccia
intuitiva, siamo convinti di poter raggiungere l'ambizioso obiettivo di diventare la principale
realtà nel mercato basata sull'economia circolare.
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